PODSUMOWANIE DIAGNOZY POTRZEB SZKOLENIOWYCH

Nazwa
szkolenia

Kucharz z podstawami carvingu

Data szkolenia

13.07.2016 r. do 18.08.2016 r.

Nazwa Hotel Beskidzki Raj

Zamawiajacego

Metoda Wywiad telefoniczny z przedstawicielem Zamawiajacego,

gromadzenia

danych

Oczekiwania Celem szkolenia jest nabycie przez uczestnikdw szkolenia wiedzy
zgloszone przez | teoretyczno-warsztatowej z zakresu gastronomii oraz carvingu.
Zamawiajacego

Informacja o

Grupa szkoleniowa liczy 7 0s6b
Wymagania wstgpne dla uczestnikow szkolenia:

uczestnikach Che¢ do pracy grupowej, pozytywne nastawienie do Szkolenia, cheé

szkolenia zdobywania nowych kwalifikacji.

Pozadane Na oceng koncowa szkolenia skladaja si¢ nastepujace oceny:

zmiany - z testu sprawdzajacego wiedzg kursanta zwiazang z tematyka gastronomii,
ktéry bedzie przeprowadzony bezposrednio po zajeciach teoretyczno-
zawodowych (po Module I, II) oraz praktyczny z podstaw carvingu
Szkolenie zakonczy si¢ oceng nabytych umiejetnosci i wydaniem
zaswiadczen oraz certyfikatem.
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PODSUMOWANIE DIAGNOZY POTRZEB SZKOLENIOWYCH

Nazwa
szkolenia

Profesjonalny pracownik sprzedazy

Data szkolenia

28.08.2016 r. do 30.10.2016 r.

Nazwa Firma BOMAR

Zamawiajgcego

Metoda Wywiad telefoniczny z przedstawicielem Zamawiajacego,

gromadzenia

danych

Oczekiwania Celem szkolenia jest nabycie przez uczestnikow szkolenia wiedzy
zgloszone przez | teoretyczno-warsztatowej z zakresu sprzedazy, obstugi kas fiskalnych,
Zamawiajacego | programow fakturowo-magazynowych

Informacja o

Grupa szkoleniowa liczy 11 osob/
Wymagania wstepne dla uczestnikdéw szkolenia:

uczestnikach Che¢¢ do pracy grupowej, pozytywne nastawienie do Szkolenia, cheé
szkolenia zdobywania nowych kwalifikacji.

Poziom kompetencji beneficjentéw na poczatku Szkolenia- podstawony.
Pozadane Na oceng koncowa szkolenia skladajq si¢ nastepujace oceny:
zmiany - z testu sprawdzajacego wiedzg¢ kursanta zwigzang z tematyka sprzedawcy,

ktéry bedzie przeprowadzony bezposrednio po zajeciach teoretyczno-
zawodowych (po Module I, II, III)
Szkolenie zakonczy si¢ oceng nabytych umiejetnosci i wydaniem

za$wiadczen oraz certyfikatem.
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